WHITE & CASE

Cumprimento das regras
de concorréncia

Com os seus concorrentes

1 Nao discuta precos ou vendas

0 Nao discuta redugoes, descontos ou quaisquer
outras condicdes relacionadas com pregos
Néo discuta capacidades de producao,
investimentos ou estoques

Né&o discuta nem entre em accdes concertadas
Nao discuta clientes ou fornecedores

Néo discuta politicas de marketing

Néo troque informagéo considerada
comercialmente sensivel

Seja sempre prudente
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Em reunides de associacoes de empresas

1 Obedeca as mesmas regras

1 Na eventualidade de outros participantes
desrespeitarem estas regras: faca uma
objeccdo e abandone a reuniao

Com os seus clientes e fornecedores

7 N&o termine os seus contractos de
fornecimento ou distribuicdo sem primeiro
contactar o departamento legal da sua
empresa



Com clientes (distribuidores)

0 Nao obrigue os seus clientes a manterem
determinados precos de revenda ou a
respeitarem margens de lucro pré-determinadas

0 Nao imponha quaisquer restricdes no que
respeita aos locais e aos clientes a quem o seu
distribuidor pode vender

0 Nao imponha ao seu cliente a obrigacao de ndo
adquirir bens ou servigos de concorrentes

Em caso de inspeccao por parte da autoridade

regulatéria da concorréncia

Informe a geréncia e o departamento legal

da empresa

Contacte os advogados externos da empresa

Verifique, a partir dos documentos apresentados

pela autoridade, qual o &mbito exacto da

inspeccéo a realizar-se

Assegure-se que a inspec¢do ndo excede

0 ambito definido

Nao destrua documentos nem apague ficheiros

electrénicos enquanto a inspecgéo se desenrola

Faca uma copia de todos os documentos que a

autoridade da concorréncia tenha copiado

Né&o ofereca informacéao desnecesséria durante

as entrevistas

Crie uma minuta escrita da inspec¢ao que seja

correcta, precisa e completa

Coopere, seja amistoso e mantenha-se alerta

Em caso de duvida contacte o departamento

legal da sua empresa ou a White & Case para o

nuamero + 32 2 239 2620

whitecase.com
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