WHITE & CASE

Kako ravnati skladno s
konkuren¢nim pravom?

S konkurenti

) ne razpravljajte o cenah in prodaji

[J ne razpravljajte o rabatih, popustih ali drugih
pogojih za oblikovanje cene

ne razpravljajte o proizvodnih zmogljivostih,
nalozbah ali zalogah

ne razpravljajte o usklajenem ravnanju in ne
ravnajte usklajeno

O ne razpravljajte o kupcih ali dobaviteljih

) ne razpravljajte o trzenju

0 ne izmenjujte si ob&utljivih poslovnih podatkov
vedno bodite previdni

Na srecanjih podjetniskih zdruzenj

1 sledite zgornjim pravilom

0 ¢e drugi élani krsijo pravila, podajte ugovor
in zapustite sestanek

S kupci in dobavitelji

O ne prekinjajte pogodb o dobavi ali
distribucijskih pogodb, ne da bi se prej
posvetovali s pravno sluzbo



S kupci (distributerji)

ne silite jih, naj ohranjajo cene ali dolo¢ene
marze pri nadaljnji prodaji

ne dolo¢ajte jim, kje in komu lahko prodajajo
od njih ne zahtevajte, naj ne kupujejo blaga
od konkurentov

V primeru preiskave (“dawn raid”)
obvestite vodstvo podjetja in pravno sluzbo
pokli¢ite zunanje odvetnike

preverite obseg preiskave

zagotovite, da preiskava ostane v tem obsegu
med trajanjem preiskave ne unicujte nobenih
dokumentov in ne brisite elektronskih datotek
ohranite vse dokumente, ki so jih pooblaséene
osebe preiskovalnega organa preslikale

v pogovorih prostovoljno ne podajajte nobenih
nepotrebnih informacij

sestavite dober zapisnik

O sodelujte, bodite prijazni, ostanite pozorni
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Ce imate kakr$ne koli dvome, se obrnite
na svojo pravno sluzbo ali vas kontakt
pri White & Case na telefonski

Stevilki +32 2 239 2620

whitecase.com



