WHITE & CASE

Pravidla satazného
spravania

S konkurentmi

O Nediskutujte o cenéch alebo trzbach

1 Nediskutujte o rabatoch, zlavach alebo inych
podmienkach tykajucich sa tvorby cien

0 Nediskutujte o vyrobnych kapacitach,
investiciach alebo zasobéach

1 Nediskutujte o zostladenom postupe a ani sa
na riom nepodielajte

' Nediskutujte o zadkaznikoch a dodévateloch

O Nediskutujte o marketingu

0 Nevymienajte si citlivé obchodné informécie

1 Budte vzdy obozretny

Na stretnutiach obchodného zdruzenia

0 Dodrziavajte vy$sie uvedené pravidla

0 Ak tieto pravidla porusuju ostatni:
Vzneste namietku a opustite stretnutie

Vo vztahu k zakaznikom a dodavatelom

1 Nevypovedajte dodévatelské alebo distribu¢né
zmluvy bez predchadzajlcej konzultacie
s pravnym oddelenim



Vo vztahu k zakaznikom (distributorom)

0 Nenutte zékaznikov, aby udrziavali ceny dal$ieho
predaja alebo re$pektovali stanovené marze

) Neobmedzujte vasich zékaznikov v tom,
kde alebo komu mézu predavat

0 Nevyzadujte od zékaznika, aby neodoberal

tovar od konkurenénej spolo¢nosti

pripade inSpekcie

Informujte vedenie a pravne oddelenie

Zavolajte externému pravnemu poradcovi

Preverte rozsah povolenia na indpekciu

Zabezpectte, aby sa inpekcia uskutocnila len

v rozsahu povolenia

Pocas vySetrovania nenic¢te dokumenty ani

nemazte elektronické subory

Zabezpecte stbor dokumentov, z ktorych si

sUtazny organ urobil képie

Pri vypocuvani neposkytujte z vlastnej

iniciativy nevyziadané informacie

Urobte si riadny zaznam o indpekcii

Spolupracujte, vystupuijte priatelsky,

zostaiite obozretny
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V pripade akychkolvek pochybnosti
sa obratte na Vase pravne oddelenie
alebo kontaktujte White & Case na
+421254415100/+32 2 239 26 20

whitecase.com



